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ACTA No. 0001

NOMBRE DEL COMITE O DE LA REUNION: Asesoria sobre Ideacién y Validacién (Modelo de
Negocios).

CIUDAD Y FECHA: Quipama, HORA INICIO: | HORA FIN:
06 de julio 2026 9:00 a.m. 10:00 a.m.
LUGAR Y/O ENLACE: Vereda Cormal, DIRECCION / REGIONAL /
municipio Quipama, CENTRO:
Boyaca.

AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR:

1. Orientacion sobre servicios de emprendimiento SENA.
2. Verificacion de caracterizacion como poblacidn victima.
3. Presentaciény explicacion de herramienta Lean Canvas.
4. Definicidon de compromisos y ruta de atencion.

OBJETIVO(S) DE LA REUNION:

Brindar asesoria inicial en ideacion y validacion del modelo de negocio al emprendedor,
mediante la herramienta Lean Canvas, con el fin de estructurar su Plan de Negocio orientado
a la creacion de un proyecto piscicola, en el marco de la medida de generacion de ingresos
con recursos PAT del municipio de Quipama.

DESARROLLO DE LA REUNION

Fase 1: El dinamizador de emprendimiento para poblacidn victima Hernando Mantilla Gaitan
orienta los servicios SENA de asesoria de emprendimiento al Sefior MARCO ANTONIO
SAAVEDRA GUERRERO, identificado con cedula de ciudadania N.2 86035285, victima del
conflicto armado por Desplazamiento Forzado, quien manifiesta interés en el servicio,
considerando producto minimo viable, asi:

Nombre de la Iniciativa de Negocio: PISCICOLA DON MARCO

Actividad Econdmica (segun codigo ClIU): Acuicultura de agua dulce.

Tipo de iniciativa: Individual __ Familiar X Asociativa

Tiempo real de funcionamiento: 6 aifos

Cantidad de empleados: 1

Direccidon de la Unidad Productiva: Vereda Cormal. Municipio de Quipama.
Teléfono fijo o celular: 3115542376

Correo electrénico: marcosaavedral9630@gmail.com
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Redes sociales o pagina web (si aplica): Whatsapp

Pertenece a un grupo étnico: Afro Indigena Raizal Ninguno __ Otro _X_P.V
El tipo de vivienda es: Propia Familiar Arrendada __ X
Estrato socioecondmico: 1 2 X 3 4 5 6

e (Esta Vendiendo?
SI_X_NO___

¢ {Qué canal de venta utiliza?
Venta Directa y por WhatsApp

¢ iLleva contabilidad?

SIXNO__
Se verifica caracterizacion Poblacién Victima en plataforma VIVANTO:

CONSULIAINDIVIDUAL

1D 24357549 NOMEBRE: MARCO ANTOMIO SAAVEDRA GUERRERD
DOCUMENTO: | 84035285 TIPO: CEDULA DE CIUDADANIA f CONTRASENA GENERO:
FUENTE

ETMIA: NINGUNO VALIDACIGN: | VALIDADO POR RNEC [ANI) ()

DOCUMENTC: | 84035285 1D PERSOMA: 14275618
FUENTE: RUV DECLARACION: 3158821 FUDVCASO: NDO000395002 TIPOVICTIMA: | DIRECTA
NACIMIENTO:  0&/10/1963 GEMERC: NO INFORMA ETNIA: NINGUMNA DISCAPACIDAD: | NINGUMA
FECHADECLA  05/06/2015 DEPTO.DECLA:  BOYACA (15) MUN.DECLA: | OTANCHE(15507)

DESPLAZAMIENTO FORZADO

Fase 2: Considerando medida de reparacién integral referente a la generacidn de ingresos
mediante recursos PAT del municipio de Quipama, el sefior Marco Antonio Saavedra
Guerrero requiere acompanamiento en la formulacién de un Plan de Negocio que le
permita fortalecer y consolidar su emprendimiento.

Para ello, se da inicio al proceso mediante la aplicacién de la metodologia Lean Canvas en
formaciéon complementaria, herramienta que facilita la estructuraciéon del modelo de
negocio a partir de la identificacién de una problematica especifica y la definiciéon de una
propuesta de solucién directamente relacionada con la actividad econdmica desarrollada
por el emprendedor.
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Lean
Canvas

Problema

3 problemas
principales

Alternativas
Existentes

Solucion

3 funcionalidades
principales

Propuesta de Valor
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Simple, clara,
completa, mensaje
gue declare porgue

Métricas Clave

3 funcionalidades
principales

es diferente y vale la
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Concepto a un
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Ventaja Injusta

No puede ser
facilmente copiado o
comprado

Segmento de
Clientes

Clientes Objetive

Adaptadores
tempranos

Estructura de Costos

Costo Variable de productos vendidos

Soporte al cliente/ Devoluciones
Costos de adquisicion de clientes
Costos de distribucicn

Costos operacionales (gente)

Flujo de Ingresos

Modelo de ingresos
Valor de tiempo de vida del cliente
Ingresos, margen bruto

Segmento de clientes
Propuesta de valor
Canales

Relacion con clientes
Fuentes de ingreso
Actividades clave
Recursos clave
Socios clave
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CONCLUSIONES

Se inicia ruta de atencidn, la cual se aplicara en sesiones (presenciales / virtuales, segun

necesidad durante el mes de julio 2026.

ESTABLECIMIENTO Y ACEPTACION DE COMPROMISOS

ACTIVIDAD FECHA RESPONSABLE FIRMA O
/DECISION PARTICIPACION
VIRTUAL
Modelo de negocio 31/07/2026 Hernando Mantilla

GOR-F-084 V02




o
SENA

N

DE: ASISTENTES Y APROBACION DECISIONES

NOMBRE DEPENDENCIA/ APRUEBA OBSERVACION FIRMA O
EMPRESA (SI/NO) PARTICIPACION
VIRTUAL
Marco Antonio N. A SI N.A
Saavedra -‘-’-:,:w-‘)fv*g*
Guerrero
Hernando N. A SI N.A
Mantilla Gaitan W

De acuerdo con La Ley 1581 de 2012, Proteccion de Datos Personales, el Servicio Nacional de Aprendizaje SENA, se
compromete a garantizar la seguridad y proteccidon de los datos personales que se encuentran almacenados en este
documento, y les dara el tratamiento correspondiente en cumplimiento de lo establecido legalmente.

ANEXOS
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